
Aprendiendo	  la	  tarea	  legisla/va	  en	  la	  prác/ca	  
Fase	  de	  reforzamiento	   Negociación	  

1.	  Despertar	  un	  sen/miento	  de	  urgencia	  en	  la	  opinión	  pública	  
Los	  temas	  que	  se	  comunican	  e	  insertan	  en	  la	  opinión	  pública	  como	  agenda	  prioritaria	  
para	  el	  bienestar	  del	  país,	  logran	  ac9var	  un	  sen9do	  de	  cooperación	  más	  rápido	  entre	  las	  
diferentes	  fuerzas	  polí9cas.	  
	  
2.	  Acordar	  la	  cámara	  que	  llevará	  el	  liderazgo	  en	  ciertos	  temas	  
Las	  y	  los	  coordinadores	  parlamentarios	  son	  representantes	  claves	  para	  definir	  qué	  
cámara	  llevará	  el	  liderazgo	  en	  determinada	  inicia9va	  en	  aras	  de	  evitar	  disputas	  y	  
duplicidad	  de	  esfuerzos.	  
	  
3.	  Definir	  reglas	  claras	  en	  la	  construcción	  de	  espacios	  de	  negociación	  mul/par/dista	  
Acordar	  reglas	  claras	  sobre	  la	  manera	  en	  que	  se	  realizará	  la	  deliberación	  para	  alcanzar	  
un	  acuerdo.	  Si	  cada	  par9cipante	  respeta	  las	  reglas,	  será	  más	  fácil	  construir	  el	  consenso.	  
	  
4.	  Designar	  legisladoras	  con	  experiencia	  en	  el	  tema	  
Que	  una	  legisladora	  tenga	  conocimiento	  y	  manejo	  sobre	  el	  tema	  de	  la	  inicia9va	  es	  
importante	  para	  que	  las	  y	  los	  representantes	  del	  mismo	  par9do	  y	  de	  otras	  fuerzas	  
polí9cas	  conFen	  	  en	  la	  calidad	  de	  su	  interlocución.	  
	  
5.	  Liderazgo	  incluyente	  de	  la	  presidencia	  y	  la	  secretaría	  técnica	  de	  las	  comisiones	  
Estos	  liderazgos	  	  deben	  facilitar	  	  la	  negociación	  y	  no	  asumir	  sólo	  la	  representación	  
exclusiva	  de	  los	  intereses	  de	  su	  par9do.	  

6.	  Vinculación	  con	  expertos	  
La	  par9cipación	  de	  	  las	  personas	  expertas	  en	  el	  tema	  de	  la	  inicia9va,	  facilita	  iden9ficar	  
preocupaciones	  comunes	  entre	  los	  diferentes	  par9dos	  y	  trazar	  soluciones	  con	  viabilidad	  
jurídica	  y	  técnica.	  
	  
7.	  Incluir	  actores	  de	  la	  sociedad	  civil	  
La	  negociación	  a	  puerta	  cerrada	  entre	  las	  y	  los	  legisladores	  debe	  coexis9r	  con	  foros	  
públicos	  de	  debate	  en	  el	  que	  par9cipen	  diferentes	  protagonistas	  de	  la	  sociedad	  civil	  que	  
tengan	  interés	  	  en	  la	  inicia9va.	  
	  
8.	  Compar/r	  el	  crédito	  de	  los	  acuerdos	  alcanzados	  
El	  protagonismo	  de	  una	  legisladora	  o	  de	  un	  par9do	  puede	  ser	  mo9vo	  suficiente	  para	  
romper	  un	  sen9miento	  de	  cooperación.	  La	  negociación	  colabora9va	  se	  fortalece	  si	  la	  
inicia9va	  se	  presenta	  como	  logro	  del	  Congreso	  en	  su	  conjunto.	  
	  
9.	  Equilibrar	  el	  poder	  a	  través	  de	  coaliciones	  
La	  formación	  de	  coaliciones	  amplias	  dificulta	  la	  exclusión	  de	  un	  par9do	  en	  la	  
negociación	  del	  Congreso,	  de	  manera	  que	  las	  minorías	  tendrán	  la	  posibilidad	  de	  incluir	  
sus	  puntos	  de	  vista	  en	  la	  agenda	  y	  en	  los	  acuerdos.	  
	  
10.	  Garan/zar	  el	  financiamiento	  de	  la	  deliberación	  pública	  
Es	  importante	  asegurar	  recursos	  para	  el	  desarrollo	  de	  los	  diferentes	  espacios	  
delibera9vos	  que	  se	  abrirán	  en	  el	  marco	  de	  la	  inicia9va	  de	  ley	  como	  los	  foros	  públicos	  
de	  debate.	  

Fuente:	  Basado	  en	  Mara	  Hernández,	  et	  al.,	  (2009).	  Un	  Congreso	  sin	  mayorías.	  Mejores	  prác5cas	  en	  negociación	  y	  construcción	  de	  acuerdos.	  Flacso-‐México.	  
	  

Buenas	  prác/cas	  


